COMMERCANTS MALGACHES
DE NATIONALITE FRANCAISE
A TANANARIVE :

par
granirina ESOAVELOMANDROSO

Dans Yo~sser€ du séminaire organisé en avril 1980 par 'Unité d’Enseigne-
ment et de Recherche d’Histoire sur le théme des groupes sociaux 4 Madagas-
car, il nous a paru intéressant de tenter une approche des milieux commergants
de la capitale et ce malgré des lacunes dans notre documentation.

Nous avons, pour différentes raisons, choisi d’étudier le groupe des commer-
cants naturalisés. La premiére tient 4 un probléme de source. Les demandes
de naturalisation et leur note de présentation en Conseil d’Administration
forment, en dépit de leur caractére trés officiel et quelque peu stéréotypé,
une série fort utile car relativement homogene, au niveau des données. L’en-
quéte menée au sujet du requérant par la police et 1'administration touche
en effet des points précis et suit un modéle de fiche préalablement établie (1),
Certes, de tels documents constitués a partir des renseignemenfs recueillis
par les représentants du Fanjakana et des informations foumnies par les per-
sonnes concernées soucieuses de prouver leur aisance, leur notabilité et leurs
mérites sur le plan culturel et politique, doivent étre exploités avec circons-
pection et confrontés & d'autres sources. On peut toutefois, en se fondant
sut ces documents, esquisser les grands traits qui, selon nous, caractérisent ces
commergants tananariviens. Alors que nous avons, par ailleurs, dépouilié les
demandes de naturalisation rejetées, nous nous sommes ici limité, toujours
dans un gouci d’unité, A ceux ayant obtenu le droit de cité. critére socio-juri-
dique essenti-l.

(1) Pour plus de détails concernant 1’établissement de ces fiches (question-
naires) et le processus de naturalisation voir Koerner (F.), L’accession des
Malgaches 3 la citoyenneté frangaise (1909-1940). Un aspect de la politique
d'assimilation aux colonies, Revue Historique, juillet-septembre 1969, pp.
77-99. '
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_Bien sir les éiéments de- ce groupement. ne sont pas nécessairement les
plus représentatifs de leur milieu socio-professionnel. Nous avons eu I’occasion,
au cours de nos recherches, de rencontrer d’autres exemples de commergants :
ainsi, ceux qui tenant boutique dans leur quartier restent pratiquement dans
I’'ombre — nous n’en avons repéré que le nom au hasard des listes d’eXemption-
de I'indigénat, de celles des souscripteurs pour les ceuvres de guerre . ou au
contraire, les négociants réputés, notables omniprésents dans toutes les festi-
vités de la capitale et ayant gardé le statut d’indigéne .. Certaines activités telles
que la boucherie, la vente de bois, de charbon, de légumes, pouvant procurer
une réelle aisance ou étre a 'origine d'une sdlide fortune, mais déconsidérées
dans 1’échelle du prestige social, n’apparaissent pas non plus dans les dossiers
qui nous servent de référence. Pour I’administration et probablement pour une
‘bonne partie des élites malgaches, ces activités ne conferent pas la « dignité»
requise d’un postulant au droit de cité, qui non seulement couronne la réussite
sociale (2) mais exige un style de vie, un comportement, et pourquoi pas un
métier, comparables 4 ceux des Frangais installés dans la colonie. L’étude
du groupe des naturalisés nous permet alors de dégager quelques-unes . des
caractéristiques des élites malgaches de la période coloniale, élites dont la
diversité donne une idée de celle de la bourgeoisie tananarivienne.

Cette contribution laisse volontairement de c6té ou ne fait qu’effleurer des
problémes importants comme les Telations sociales, les alliances, la vie de fa-
-nille, les origines géographiques... Une analyse sérieuse de ces aspects exige des
recherches approfondies (exemple : emquétes, relevé dans la presse tananari-
vienne ou dans les documents conservés par les collectionneurs des annonces
de mariages, naissances, des faire-part de décés... (3)). Nous avons entrepris
ce travail, mais les données recueillies jusque-la ne peuvent encore faire I’objet
d’une exploitation systématique. Nous avons évidemment enrichi le texte
initial de la communication d’un certain nombre de nouvelles informations (4),
mais nous avons gardé la charpente d’une étude dans laquelle nous nous som-
mes contentée, pour décrire ces commergants, de recourir seulement 2 quel-
- ques-unsides multiples critéres possibles pour définir des groupes sociaux : la

(2) Le gouverneur général Augagneur 1’a clairement exprimé dans son discours

. lors de la pose de la premiére pierre du monument commémeoratif du décret
du 3 mars 1909 sur 1’accession des Malgaches & la citoyenneté frangaise. «Et
comme nous voulons que les nouveaux Frangais fassent honneur a notre nom,
nous exigerons que la moralité, la probité des naturalisés, leur honorabilité, en
un mot, soient reconnues de tous».

(3) Exemple de collectionneur, Mithridate, dont le fonds est conservé aux
Arclives de la République Démocratigue de'Madagascar.

"(4) Nous avons entrepris des enquétes auprés des descendants (I commer-
cants, de témoins de 1’époyue, nous avons méme eu la possibilité de consulter
- des archives (livres de comptes) qui nous ont servi & rédiger une communica-
tion présentée au Colloque organisé par I’Université de Paris VII en 1981 sur
le théme Entrepreneurs et entreprises en Afrique aux XIX-XXeéme siécles (Un
marchand de produits 4 Tananarive dans les années 1930). Nous profitons de
I’occasion pour remercier tous ceux gui nous ont aidé.
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formation, la carriére, les activités, les revenus, éléments mentionnés dans tous
les dossiers de naturalisation.

' Sous le gouvernement de Picquié (1910-1913), les commergants tananari-
viens commencent & concurrencer les fonctionnaires privilégiés par Augagneur
(1905-1909). On les voit faire une brillante rentrée sur la scéne de la capitale,
en offrant un banquet de réception au nouveau chef de la colonie. Dans leur
discours, Picquié et les quatre négociants qui ont pris successivement la parole
évoquent |’enrichissement des commergants, leur expérience des affaires, leur
souci de développer les activités  dans les provinces. Durant la premiére guerre
mondiale, non seulement:les commergants participent aux diverses souscrip-
tions ouvertes par le Fanjekana, leur paroisse respective, leur quartier mais\il§
organisent eux-mémes des manifestations patriotiques pour recueillir des fonds
destinés & soutenir les familles des tirailleurs, les orphelins de guerre, les ambu-
lances coloniales... Ils entretiennent ainsi un esprit de corps en I’absence d’une’
association régulidrement constituée comme la société de Secours Mutuels des
fonctionnaires malgaches et assimilés. L.a cohésion du milieu marchand tanana-
rivien s’est renforcée pendant la guerre. Les commergants se démarquent de
leurs compatriotes agents de I’administration par leurs largesses, résultat par-
fois d’'une véritable surenchére. C’est ce qui se passe, par exemple, au cours
d’'une réunion rapportée avec force détails par le Journal Ny Trompetra Vala-
mena (8-6-1916). Un négociant de la capitale donne le ton en souscrivant pour
250 Francs aux ceuvres de guerre, malgré de lourdes charges familiales. Quatre
autres. tous devenus citoyens frangais dans les années 1920, lui emboitent le
pas et n’hésitent pas a offrir chacun entre 400 et 600 Francs. kJne comparai-’
son rapide des souscriptions versées par les fonctionnaires d'une | part, les com-
mergants d’autre part permet de mieux apprécier sinon la relative richesse de
ces derniers; tout au moins leur volonté de s'imposer en tant qu’éléments dyna-
miques de la société tananarivienne, En 1912, 42 agents de 1’administration,
contre-88 commergants, participent a la souscription pour I’aviation militaire.
Si une dizaine de négociants contribuent chacun pour 100 & 250 Francs, un
gouverneur principal, fonctionnaire le plus gradé, verse 75 Francs. En confiant
a des notables commergants la responsabilité d’organiser la plupart des manifes-
tations patriotiques, I’administration aide a la montée de ce groupe dans une
société ou le titre de fonctionnaire reste fort envié. Ainsi en 1914, le comité
provincial de Tananarive, mis en place pour le soutien des familles des réser-
vistes mobilisés et des ambulances indigénes, compte deux vice-présidents dont
un négociant et le prince Ramahatra, et deux secrétaires tous les deux commer-
gants. Détails peut-étre, mais significatifs, témoignant de I’intérét accordé a ce
milieu. La grande guerre permet, par conséquent, 2 des hommes d’affaires de
renforcer leur influence, leur prestige social. Elle leur fournit aussi b1en des
occasions d’enrichissement. La speculatlon sur les denrées alimentaires, avec le
spectre de la disette, le marché noir, les exportations de produits vivriers et de
maticres premieres vers la métropole pendant les hostilités, I'intense reprise
des activités économiques entre 1922 et 1926, favorisent les commergants. Les
rapports politiques de la province de Tananarive riotent que beaucoup de Me-
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rina de la capitale «se sont enrichis dans le commerce et ont des aspirations
plus élevées encore en demandant leur naturalisation dans le but plutdt de
mieux servir leurs intéréts personnels que de remplir avec enthousiasme tous les
devoirs et obligations des citoyens frangais» . . -

.Ces commergants constituent progressivement une élite aisée, dangereuse
pour le pouvoir colonial, par ses prétentions & la naturalisation ou par le fait
qu'elle bénéficie de différents privileges — tel Fexemption de V'indigénat pour
les patentés — ou par la participation effective de certains d’entre eux  la pro-
pagande anticoloniale des années 20-30, L’administration tenforce la sur-
veillance exercée sur les commergants malgaches aprés les voyages de Ralai-
mongo, délégué de la Ligue Frangaise pour I’accession des Malgaches a la ci-
toyenneté frangaise, venu a2 Madagascar en tant que représentant de la société
commerciale «Union France-Madagascar» . Bien des demandes de naturalisa-
tion formulées par des commergants ont été rejetées pour des motifs stricte-

_ment politiques : relation avec les Allemands pendant fa guerre, soutien appor-
t¢ & Ralaimongo et Dussac, adhésion a la société « Union France-Madagascar»,
parenté avec des agitateurs notoires. D’autres I'ont ét¢ pour des motifs plus ou
moins vagues. L’on-justifie alors le rejet avec des formules stéréotypées du
genre : «le sujet n’a rien d’exceptionnel, ne se distingue en rien de la masse des
indigeénes...». Il y eut aussi des raisons plus particuliéres, trés précises, de refu-
ser a naturalisation (la jeunesse, la violence..) toutes invoquées en fait dans
I'optique d’une politique d’élitisme & outrance. Mais pourune étude du milieu
des commergants dans les années 1920-30, le plus inté ressant parmi les critéres
retenus par ’administration dans I’examen des dossiers est celui de I’«état des
affaires» .

La premiére de la dizaine de questions qui constituent une enquéte sur la
vie privée du postulant est la suivante : « Réputation du postulant. Sa conduite
privée. Habitudes de société ou de tempérance. Probité commerciale. Etat de
ses affaires s’il est commercant». Au début des années 30 ce renseignement
prend toute son importance, En effet, §’il n’y eut qu’une dizaine de commer-
gants tananariviens naturalisés entre 1920 et 1925, période de prospérité et
d’accroissement du nombre des Malgaches qui se sont livrés au commerce, il y
en eut par contre plus d’une trentaine de 1931 2 1933, alors que'on est en pleine
crise. Ces trois années coincident en gros, selon Pruniéres (5), avec la seconde
phase de la crise a Madagascar, «phase la plus intéressante, les affaires se réa-
daptent ou meurent» ; on assiste a I’«épuration» du commerce local avec prés
de 500 faillites. Aussi pensons-nous que parallélement & une relative libérali-
sation de 1’accession 2 la citoyenneté frangaise pour essayer de canaliser les
revendications nationalistes aprés mai 1929 (6), le pouvoir colonial admet au

(5) Pruniéres, Madagascar et la crise.

(6) Les commergants de la capitale ont été parmi les leaders de la manifesta-
tion de rues (Journal non pubhé de dules Ranaivo ; témoignage de Paul Ra-
naivo, Tolom-, pahafahana ho an’ ny fahaleovan- tenan i Madagasikara, Genéve,
19717, 136 p. ; Archives Nationales Section Outre-Mer, Aix-en-Provence, 6 (2)
113 et 6 (Z)D 1186).
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“droit de cité les commergants qui ayant réussi & passer le cap difficile des an-
nées 1928-1932 ont prouvé leur sens des affaires et la stabilité de leur situation
sociale, Ceux-lA appartiennent 3 la «bonne bourgeoisie» locale. De fait, le
Conseil d’Administration écarte les dossiers de commergants ayant fait faillite,
ou pas assez fortunés, surtout si la qualité des relations familiales ne vient
méme pas compenser la médiocrité des ressources..

Les commergants naturalisés apparaissent ainsi comme 'une des compo-
santes majeures de la bourgeoisie urbaine malgache & coté d’autres commer- -
gants indigénes, de quelques proprétaires-rentiers, de fonctionnaires, d’entre-
~preneurs (7), des membres des professions libérales (médecins libres, clercs de
"notaire), des employés de grandes sociétés, et méme d’artisans indépendants.
Les différences de niveaux de fortune ou de genre de vie, la formation reque,
le statut dans la société coloniale multiplient les lignes de clivage au sein de
cette bourgeoisie tananarivienne qui se démarque du monde des petits artisans,
des domestiques, des journaliers et manceuvres attifés par les grands travaux.
La diversité de cette bourgeoisie est sensible méme au niveau du groupe res
treint des commergants naturalisés. Jouissant d’'un méme statut dans le sys-
téme colonial, les Malgaches citoyens frangais forment aussi par certains aspects
un groupe disparate.

La moyenne d’age des commergants, au moment de leur naturalisation, se
situe autour de 3545 ans: Cependant & cause de la rupture de 1896, on dis-
- tingue sur le plan de la formation et du niveau de I'instruction — critére impor-
tant pour l’accession a la citoyenneté frangaise — différentes générations.

Pour les rares personnes de plus de S0 ans nous n'avons pratiquement pas
d’indication. B

Les plus nombreux, agés de 40-50 ans, ont tous poursuivi des études régu-
li¢res dans I'une.ou 'autre des écoles confessionnelles de la capitale. Mais il
faut apporter quelques nuances. Les futurs commergants fréquentent plutdt
I’établissement tenu par les Fréres des Ecoles Chrétiénnes que celui des Jé-
* suites, les écoles de la London Missionary Society et de la Friends Foreign
Mission Association que celle de la mission anglicane (8). Cette scolarité-ty pe
améne 4 faire quelques remarques. Et tout d’abord, les futurs commercants
devaient avoir des attaches ou des relations 4 Tananarive . Premiére possibilité,
ces étudiants ont logé chez des parents plus ou moins proches ou parfois tout
simplement chez des personnes originaires du méme village qu’eux et installées
dans la capitale. Si leur villagen’est pas trop éloigné de Tananarive, (a 10, 20 ou
30 kilométres), les étudiants s’y rendent & chaque fin de semaine pour. faire
leurs provisions. Evoquant sa vie d’étudiant, un des commergants naturalisés

(7) 11 arrive que le marchand se fasse aussi entrepreneur, A Tananarive, quel-
ques entrepreneurs obtiennent des marchés pour des travaux a effectuer pour
le compte de la Commune, série F (ARDM.).
(8) Ceci souléve la question de Porientation de I’enseignement dispensé dans
ces différentes écoles, et celle de leur envergure.
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aimait & répéter a ses enfants qu’il connaissait jusqu’au moindre détour et «au
plus petit caillou» le chemin reliant Tananarive & son village. Deuxiéme possi-
bilité, les étudiants appartiennent a des familles établies dans la capitale avant
méme leur naissance, comme le laisse supposer leur état-civil (9).

Rares sont les marchands tananariviens nés hors de I’Imerina. Les autres ont
vu e jour dans des villages relativement proches de la capitale. Ceci conduit &
une piste de recherche sur les origines géographiques des commergants. On peut
en effet se demander si dans de tels cas, le lieu de naissance ne coincide pas
avec le tanindrazana . Aprés divers recoupements, nous sommes arrivée 2 cette
conclusion pour un certain nombre d’individus. Le probléme est relativement
simple lorsque dans les villages indiqués on retrouve des groupes ayant de fortes
traditions commerciales et qu’il existe de véritables lignées de marchands. II en
est ainsi des commergants nés a Lazaina et Ilafy (situés sur le territoire des
Tsimiamboholahy, clan dont bien des membres sont versés dans les affaires
depuis le XVIII&me siécle), ou a Ambohimalaza (sur la route de I'Est). Les
enquétes ont confirmé aussi I'hypothése de recherche pour quelques commer-
gants nés dans des villages moins réputés.

La deuxiéme remarque que suscite la scolarité suivie par les marchands
naturalisés & I’age de 40-50 ans touche la religion. On est tenté, a cause des
liens étroits entre I’église et ’école au cours du XIXeéme siécle, de penser que
la religion des parents dicte le choix de I’établissement fréquenté par leur
enfant. Ceci reste a vérifier. La scolarité dans les écoles chrétiennes n'exclut
pas cependant le dilettantisme religieux ou des prises de position fort éloignées
du christianisme. En tout cas, — et c’est 1a notre troisiéme remarque — malgré
les critiques formulées par I’administration coloniale sur 'enseignement dis-
pensé par les missions au XIXéme sitcle, cette instruction jugée «correctey
permet a ces jeunes merina de commencer leur carriére au service des compa-
gnies étrangeres et d’espérer une ascension dans une société ou les talents — et
plus particuli¢rement la connaissaiice du frangais — jouent un role important
(pour traiter les affaires, changer de statut, obtenir un poste de fonctionnaire).

Les plus jeunes commergants, agés de 30 ans environ et nés par conséquent
dans les premiéres années de la colonisation, ont un cursus différent. Leurs
parents ayant choisi de s’intégrer, dés le départ, dans le systéme mis en place
par les Frangais, leur scolarité débute, en général, a I’école de la Mission Pro-
testante Frangaise — implantée au début de la colonisation pour concurrencer
les missions britanniques — ou dans une école officielle indigéne du premier
degré. Puis ils continuent leurs études a ’Ecole Supérieure Indigéne devenue
~en 1923 I’Ecole Flacourt. Cette école officielle payante comportant les trois
degrés est I'un des établissements les plus prisés par les parents tananariviens
a cause de la qualité de ’enseignement et & cause des programmes se rappro-
chant de ceux des écoles européennes. De I'Ecole Flacourt sort une élite pres-

(9) Plus de la moitié des commer¢ants naturalisés dont nous avons consulté
les dossiers sont nés & Tananarive,
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que exclusivement merina qui se destine moins au fonctionnariat qu’au com-
merce ou aux professions libérales (il existe d'ailleurs dans le ler, 2¢, 3éme
degré une section commerciale).

Enfin, quelques commergants sont titulaires des diplomes les plu%é]evés
alors accessibles aux Malgaches (diplome de I’Ecole de Médecine, CAE. ou
CESD.) mais i sagit de fonctionnaires ayant démissionné pour se livrer au
négoce.

Ainsi par leur formation, ces commergants appartiennent & I'€lite malgache.
La formule_«n’a qu’une petite instruction» concluant le paragraphe se rappor-
tant au niveau intellectuel du candidat & la citoyenneté lui Ote tout espoir
d’échapper 4 V’'indigénat. De plus, un minimum d’instruction s’avére nécessaire
pour la tenue obligatoire de livres de commerce. Les futurs commergants peu-
vent parfaire leur formation en aidant leur pére — si celuici tient une maison

de commerce — ou, en travaillant pour le compte de sociétés étrangéres. Ceci
nous permet d’aborder la question de la carriére de ces commergants naturalisés.

L’attrait que le commerce, activité plus lucrative exerce sur les fonctionnai-
res ne manque pas d'alarmer les responsables de 1"Assistance Médicale Indigéne
et du service de I'enseignement, dés avant.méme la fin de la guerre. En pro-
vince, des médecins se livrent ouvertement au commerce ou a I'exploitation de
concessions. Des fonctionnaires  infirmiers, instituteurs, personnel de I'admi-
nistration indigéne et plus rarement des médecins — démissionnent pour faire
du commerce (10).

Ces commergants ont le plus souvent commencé leur carriére en tant qu’em-
ployés. Presque tous se sont initiés aux affaires & Tananarive méme (11), par-
fois successivement au service de différentes maisons. Une telle carridre se
révéle rentable sur le plan professionnel. Les employés pouvaient alors envisa-
ger des mutations volontaires, dans la mesure oll les compagnies n’hésitaient
~pas a recruter le plus d’auxiliaires malgaches (12). Le tiers environ des com-
mergants tananariviens ayant acquis le droit de cité effectuent leur «stage» au
service de banques — le Comptoir National d’Escompte de Pars — de compa-
gnies de traite (la Lyonnaise, la Marseillaise), de maisons réputées (Micouin
Pochard, Paoletti...} ou de particuliers (avocat, publiciste...). En tant que cais

(10) Pour le seul groupe des commergants tananariviens naturalisés, tous les
cas énumérés ici se sont présentés. La longueur des études et le prestige dont
jouissent les médecins limitent les detnissions : 8’ils le font, c’est plutdt pour
exercer & titre privé. Signalons enfin le cas d’instituteurs privés qui se libérent
des misgions pour s'occuper de commerce.

(11) La plupart des commergants naturalisés ont toujours vécu a Tananarive,
Cette permanence du lieu de résidence n’exclut pas la possibilité de déplace-
ments pour affaires, d’autant que pendant l’entre-deux guerres on note, a
travers 1’ile, une plus grande mobilité aprés le tracé des principaux axes ferro-
viaires et routiers. ) -

(12) Le souvenir qu’un ancien employé de commerce garde des années trente
est celui d'une période favorable. A partir du moment ol I'on faisait état de
titres suffisants, on pouvait trouver facilement un emploi. i
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sier, comptable, collecteur de produits, 'employé noue des relations utiles, se
livre méme’'a un commerce personnel, se constituant ainsi un capital suffisant
— en argent et en relations —. Il peut devenir un collaborateur intéressé de
I’employeur, associé d’un Européen ou quelquefois celui d’un riche négociant
malgache. Dés que la conjoncture lui parait favorable — entre 1920 et 1925
et aprés 1936 — il s’installe a son propre compte. Pour cette catégorie de per-
sonnes, la situation d’employé n’est qu’une solution d’attente. Leur carriére
révéle quelques aspects du probléme de la mobilité sociale & I’époque coloniale.
Les années de service dans d’importants établissements constituent des réfé-
rences sérieuses. Le Conseil d’Administration sollicite I’avis des anciens em-
ployeurs — garants de ’honnéteté, de la probité et du savoir-faire du candi-
dat — pour les discussions des dossiers d’accession 2 la citoyenneté franqaise.

Le troisiéme type de carriére est celui de personnes qui, dés le début, s’ins-
tallent & leur compte. Ces commergants peuvent prendre la reléve de leur
pére. Ainsi, propriétaires d’'une des plus grandes quincailleries de la capitale,
les fréres Randriambololona ne manquent pas de rappeler pour leur publi-
cité qu’ils succédent A leur pére Rainizafindralambo, fondateur d’une maison
renommée depuis 1875 (13). Mais les coinmergants peuvent aussi fonder eux-
mémes leur maison. Dans ce cas, le milieu familial, les alliances jouent un réle
essentiel. Les commergants investissent dans les affaires & Tananarive une partie
de leur héritage, ce qui suppose ’appartenance & un milieu de notables, tel ce
fils d’'un ancien officier, originaire de ’ouest de I’lmerina, devenu I'un des plus
gros négociants de la capitale. Ils peuvent aussi profiter du soutien financier de
beaux-parents aisés. 11 ne faut pas cependant négliger le cas des commergants -
qui ont fait leur propre percée dans le monde des affaires, en partant de
presque rien. Ainsi, ce marchand ambulant, issu d’un milieu humble, qui se
livre & un menu trafic hétéroclite d’ailleurs, amasse peu & peu les fonds néces-
saires pour s’installer & Tananarive ol il jette les bases d'une entreprise dont
le rayonnement dépasse largement la capitale (14). Ce capital, le commergant
peut aussi 1’avoir constitué en province. Un exemple précis a retenu notre
attention : celui d’un riche négociant de la place, s'occupant d’exportation de
chapeaux et rabanes, activité trés rémunératrice (15). Installé a Fianarantsoa en
1896, il ouvre ensuite une agence & Mananjary et prend en 1918 la succession
d’une importante société de commerce a Tananarive, tout en conservant les

(13) Nous pouvons citer d’autres exemples : celui d'un commergant de la
rue Amiral Pierre, fils d’'un «commergant-banquiers du XIXéme sidcle ;
ou le cas de ce marchand de bois qui seconde son pére et prend en main les
affaires lorsque ce dernier disparait. : .

(14) Communication au Colloque Entrepreneurs’ et entreprises (déja citée).

(16) Avec ’exportation des peaux de bceufs, celle des produits de la vanne-
rie enrichit quelques-uns des négociants malgaches. Ces derniers achétent
directement auprés des femmes de Tananarive ou des campagnes environ-
nantes (surtout dans la région d’Ambohidratrimo) chapeaux et rabanes. L’'un
d’entre eux esspie méme dans les- années 20 de faire confectionner par les
femmes de quelques villages un nombre précis de chapeaux, en leur four-
nigsant le matériel. Mais celles-ci préférent garder leur «indépendance ».
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agences en province, On remarque d’ailleurs au lendemain de/la guerre un
mouvement de retour dans leur région d’origine de Merina, non fonctionnaires,
émigrés -~ mouvement que les rapports politiques mettent en relation "avec
Venrichissement et la prospérité des années ¥320 ; on peut aussi poser la
question de la concurrence des Indiens ou des Chinois, dans le commerce en
province. :

Si la carriére suivie révéle quelques aspects de la fortune des commergants
(exemple le probléme de I'acquisition des fonds), ce critére essentiel pour la défi-
nition de différents types de commergants au sein du groupe des seuls natura-
lisés, peut étre abordé a partir des indications que nous avons recueillies sur
leurs activités, le rayonnement de leurs affaires, l’lmportance des ressources
tirées du commerce.

Les dossiers présentés en Conseil d’Administration ne précisent pas toujours
le genre d’activité exercéepfgat@rpdyuérants, mais les rubriques publicitaires
de la presse, les différentfg es, les enquétes ont permis de combler
partiellément ces lacuneq

Avant la guerre, les cAfj ercang algaches hésitaient encore & souscrire
, seetfement avec le développement du crédit
commercial a Madagascar (16). Dans les années de prospérité de I'aprés-guerre
les plus gros commergants de la capitale semblent avoir bien adopté les tech-
niques modernes. Gayet écrit & ce propos : «A Tananarive on trouve déja une
~centaine de commergants indigénes formés a ’europeenne et sachant traiter
des opérations importantes avec ’extérieur. Leurs opérations tiennent un rang
honorable dans la place et donnent lieu & une circulation active de lettres de
change et de billets & ordre, offrant toute garantie de régularité et solvabilité»

Naturalisés ou non, les commergants malgaches de la capitale recourent de
‘plus en plus a la publicité. Nous avons consulté pour ce théme quelques jour-
naux (Lakolosy Volamena, Trompetra Volamena, Akon’ larivo, Fenomanana,
Diavolana, La Grande Ile ...). Ce travail sest révélé intéressant, & plus d’un
titre. Il a permis de localiser les magasins (voir plus loin la répartition spatiale
des magasins et des activités dans Tananarive), de préciser les objets du com-
merce, de se faire une idée des techniques utilisées et de se rendre compte, -
méme sur un plan purement qualitatif, de 'enrichissement du commergant.
Nous allons reprendre ces deux derniers pofnts.

Comptant sur 'éventuelle diffusion des journaux et faisant une publicité
sur I'impottance de leurs affaires, des commergants proposent I’expédition
en province, contre remboursement, avec paiement au préalable du tiers ou
de la moitié du prix des marchandises. Les réclames pour les magasins de nou-
veautés insistent sur la fréquence des arrivages des articles ’importation, signe
d'un dynamisme des affaires et indice sur la mentalité des élites de la capitale.

(16) Gayet, La circulation monétau-e et le crédit a Madagascar, BuIIetm
Economique, 1923, ler tnmestre pp. 73-84.
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;

‘La publicité d’une méme maison de commerce peut paraitre, dans chaque

numéro d’un joumal, pendant un an. Nous avons vu ainsi se réfléter a travers
les pages publicitaires du journal Diavolana de 1927 et 1928 I'éVolution des
affaires d’'un commergant naturalisé. Simple entrefilet occasionnel mal placé
en 1927, la réclame de sa maison parait réguliérement avec des caracteres de
plus en plus grands.. Ce commergant acquiert la célébrité, couronnée par
la naturalisation au début des années 1930.

Plus que les techniques utilisées, la répartition par quartier et en fait aussi
par type de commerce, diversifie mieux encore les commergants naturalisés.
La localisation des maisons de commerce tenues par les Malgaches ayant acquis
la citoyenneté refléte I’organisation de la vie 4 Tananarive. En dehors des mar-
chés hebdomadaires et boutiques de quartier, les commergants se regroupent
dans trois principaux quartiers (Antamna:emna, Analakely, Tsa.ralalana), entre
lesquels se.répartissent la plupart des commergants naturalisés.

Le plus-ancien des trois centres est celui d’AntaninareninaAmbatonakanga

(e marché du zoma, devenuaplace Colbert, la rue Amiral-Pierre aménagée a

différentes reprises pour obtenir un ensemble cohérent — alignement des fa-
cades). Ce quartier réputé abrite les grandes maisons étrangéres — Ulysse Gros,
Darrieux, Bon Marché, Paoli, Frappart, Ottino, 'imprimerie Lavigne — quel-

ques magasins tenus par des Indiens, des ateliers de tailleurs et surtout des
boutiques appartenant a des Malgaches. Ces derniers vendent des articles de
luxe ; chemiserie, tissus, dentelles, parapluies, papiers peints. Nous n’avons
repéré parmi les cas étudiés qu’un seul exemple de négociant installé dans le
quartier et s'occupant d’import-export de produits locaux. En fait, si I'on
considére la taille des affaires ou les seuls revenus tirés du. commerce, la plu-
part des commergants malgaches du quartier ne semblent pas mieux placés que
leurs collégues de la ville basse. Les magasins souvent exigus sont vite encom-
brés. Dans les années 1930, on devait compter pas moins d’une cinquantaine
de maisons de commerce dans la rue Amiral Pierre, longue de 300 métres
environ (17). Le secteur ne permettant aucune extension du magasin, des com-
mergants suivent le mouvement de descente des activités économiques vers les
quartiers d’Analakely et de la gare et abandonnent la rue Amiral Pierre. S'il
faut accorder quelque crédit aux revenus indiqués dans les dosgsiers de natura-
lisation (18), mis a part 2 ou 3 «négociants», les hommes d’affaires malgaches'
de ce quartier gagnent moins que les fonctionnaires des cadres les plus éle-
vés (19) et & peine plus, sinon autant, que leurs collégues installés dans les

(17) Nous avangons cette donnée, & partir des informations recueillies auprés
d’un témoin qui nous a guidé sur les lieux en nous indiguant le nom de cha-_
que commergant et 1’endroit ou se trouvait son magasin,

(18) Les candidats peuvent exagérer leur chiffre d’affaire pour obtenir la
naturalisation ou se contenter de déclarer ce que I’on considére comme le
minimum requis pour préténdre & la citoyenneté, afin d’éviter une patente
trop lourde.

(19) Voir les indications in Fénard, Les indigénes fonctionngires & Madagas-
car, Domat-Montcherstien, F. Lovitou, Paris 1939, 278 p. Ici, la comparaison
est faite avec les professeurs-assistants, les médecins.
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pavillons d’Analakely. Mais dans DI'échelle du prestige social, ces commer-
gants de la rue Amiral Pierre occupent une place prééminente, les uns du fait
de leur statut d’Andriana, la plupart en raison de leur fortune mobilitre et
immobilidre. Activité socio-professionelle, le commerce leur rapporte moins
que la location de maisons.

Avec ’aménagement des bas quartiers ouest de la ville (le vallon d’Analakely
et les abords de la voie ferrée), on assiste 2 un glissement du centre des affaires
vers la ville basse. Pour justifier son projet de création d’un quartier des affaues
prés de la gare (rue Victor Augagneur, rue de Liége, route &’ Ambondrona),
larchitecte Géo Cassaigne, chargé de I'aménagement de la capitale parle en
1918 «d’un exode des maisons de commerce et siéges de société qui se pro-
duit depuis plusieurs années vers la partie plane de la ville», exode qui ne fait
que s’accentuer (20). De fait les Malgaches naturalisés qui dirigent des maisons
de commerce donnant I'impression de dynamisme sont ceux d’Analakely et
de Tsaralalana-Isotry. Les commergants citoyens frangais tenant pavillon a
Analakely s’occupent de mercerie, de bonneterie, de vente de tissus, de parapluies
Les revenus commerciaux restent comparables aux salaires des fonctionnaires
moyens (instituteurs...)- mms les affaires tournent, I’ascension sociale peut
étre rapide.

Quelques gros négociants sont a la téte de véritables sociétés. Un individu
s’occupe rarement seul d’une affaire importarnte, mais le cas peut se présen-
ter (21). Plus souvent, les commergants s’'associent avec un étranger, des pa-
rents ou d’autres collégues. Individuellement, ces commergants déclarent des -
bénéfices beaucoup plus élevés que ceux des précédents. Ils tirent ces profits
d’activités commerciales variées, import-export avec représentation de maisons
frangaises, vente en gros ou au détail de denrées de premiéres nécessite (quin-
caillerie pour les uns, sucre, sel, pétrole, essence, couvertures .pour certains,
bois de construction ou riz pour d’autres, la collecte des produits locaux :
manioc, cire, cuirs, café, riz ...). Parallélement au commerce ce dernier groupe
de négociants malgaches naturalisés se livre & d’autres activités rémunéra-
trices : prospection miniére, imprimerie, transport, construction. A ces res-
sources s’ajoutent les divers biens mobiliers, immobiliers, les dépdts en banque...

Si I'importance des affaires différencie les négociants et hommes d’affaires
des simples commergants, les niveaux de fortune renforcent les clivages au sein-
de cette élite des naturalisésiet d’une maniére plus générale entre'les divers
milieux bourgeois de la capitale (22). Les écarts de fortune et de niveaux de
vie sont nets, méme si la plupart des commergants ayant obtenu la citoyenneté
appartiennent 2 la catégorie -des Malgaches aisés, habillés a Ieuropéenne,

(20) ARDM, séries F et VI1 J,

(21) Colloque Entrepreneurs et entrepnses en Afnque au XIX-XXéme sidcles,
art. cit.

(22) Nous avons délibérement évité de donner une indication chiffrée, nous
en tenant pour le moment 4 une évaluation qualitative qui rend tout de méme
compte des réalités sociales.
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mais vivant suivant les coutumes malgaches (pour employer une formule clas-
sique de 'administration coloniale).

“Au bas de I’échelle se trouvent ceux qui, en leur nom personnel possédent
juste le capital investi dans le commerce, d’ou ils tirent la quasi totalité de
leurs revenus. Souvent, ils déclarent aussi les biens situés dans le tanindrazana
et possédés en co-propriété avec les collatéraux. Ces terrains d’eucalyptus, de
cultures, et ces rizieres peuvent alléger les dépenses quotidiennes — les tana-
nariviens vont chercher du riz, du bois & latampagne — mais leur rapport
n’améliore pas outre mesure le niveau de vie et ne les distingue pas beaucoup
de leurs collégues ou des petits fonctionnaires, 2 moins que les propriétés ne
soient trés étendues et que le citadin ne vienne régulierement au village pour
garder le contact avec ses métayers et veiller a ce que ces derniers lui remet-
tent la part exacte de récolte qui lui est due. Cette catégorie de comimer-
cants fait partie de la petite bourgeoisie urbaine, exposée aux aléas écono-
miques (23).

Dans le second groupe — plus important — on ‘trouve des représentants de
la moyenne bourgeoisie. Le commerce ne fournit qu'une partie de leurs revenus
dans une proportion variant. du 1/3 aux 2/3. Leur fortune est constituée par le
fonds de commerce et des maisons, au moins deux, sis a Tananarive méme.
Logés dans l'une de cellesci, & la différence de leurs précédents collégues
obligés de payer un loyer, iis msttent les autres en location. Notons d’ailleurs
que parallélement & "aménagement de la capitale pendant I'entre-deux-guerres,
on assiste 2 une intense activité de construction ou de reconstruction, comme
en témoignent les nombreuses demandes d’autorisation de batir, de fabriquer
des briques cuites... La bourgeoisie tananarivienne investit dans l’1mmob111er

Reste parmi ces commergants naturallses la mmonte extremement nche )
ceux qui portent le titre de négociant. Leurs revenus annuels déclarés sélévent
au double, sinon au triple de ceux de la deuxiéme catégorie . D’origine diverse,
leur fortune consiste en fonds de commerce, terres, immeubles bien situés,;mais
aussi — et c’est ce qui dans «1’échelle du prestige social» et dans les mondes
affairés les distingue les plus — en voiture(s) et en dépots dans les banques.
Haute bourgeoisie d’affaires, ces commergants ont fondé dans les années 20
des maisons dont le rayonnement et la solidité sont assurés, Dans I'actuelle
Tananarive on peut repérer les preuves ou les symboles de la richesse sinon de
la réussite sociale de ces grands bourgeois. Ce sont les immenses maisons d’ha-
bitation datant de cette période : batisses en briques & un ou deux étages, mas-
sives, flanquées d’une tour carrée, avec ces ouvertures en ogive. Un de ces
commergants naturalisés posséde dans le quartier d’Isoraka (dans la ville
moyenne a I’ouest) cinq maisons dans ce style (24).

(23) Méme si laccesmon a la citpyenneté est, dans une large mesure, le cou-
ronnement de la réussite sociale nous avons quelques cas de commercants na-
turalisés ayant fait faillite,

(24) Ces maisons se voient surtcut dans les quartiers nduvellement aménagés :
komkn Antanimena, Ankadifotsy ou dans les quartiers reputes de Faravohitra,
ndohalo.
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Au terme de cette bréve étude, nous voudrions faire quelques réflexions.

Les sources possibles pour I’étude du groupe des commergants tananariviens
sont “multiples, mais dispersées et quelquefois inaccessibles (4 cause de leur
caractére privé ou des régles de consultation des archives). Chaque détail se
rapportant a4 un individu est important : nombre de piéces de son logement,
possession du téléphone, noms de ses enseignants, nourriture, domesticité. .
Tout cela nous renseigne sur son niveau de vie. Mais il nous faut disposer de
séries plus complétes, méme si les informations recueillies sur une personne
permettent de se faire une idée du groupe auquel elle appartient. -

Les castes, les alliances, le réle de la femme (apparemment les femmes des
commergants citoyens frangais n’exercent pas de travail remunéré), tous ces
aspects doivent étre repris. L’on remarque par exemple une stratégie dans les
alliances, entre milieux commergants, ou des alliances avec des Européens.

L'étude du comportement de ce groupe devrait aussi étre abordée : attitude
politique, attitude devant 'administration, attitude face aux coutumes et tra-
ditions...

Cette communication n’est quune approche trés limitée tant des Malgaches
citoyens frangais que de la bourgeoisie tananarivienne. D’autres commergants
aisés, sinon plus fortunés que ceux étudiés ici, n’ont pas été naturalisés. Tel ce
négociant de la rue Amiral Pierre, propriétaire de 6 maisons a Tananarive (si-
tuées & Faravohitra, Mandrosoa, Analakely, Antaninarenina) et qui retire de
leur location et du commerce plus que les plus riches des commergants natura-
liss — si I’on se refére aux déclarations personnelles — membre de I’élite intel-
lectuelle, fervent souscripteur aux oeuvres de guerre, membre du Conseil de la
capitale, décoré du Mérite indigéne, épargnant... qui n’obtient pas la naturalisa-
tion pour avoir essayé de soudoyer un administrateur...
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